


站内站外多渠道，多矩阵曝光。
中国制造网8月大型采销活动，海量买家精准对接，轻松斩获商机！

把握下半年外贸市场流量高峰，
买家对活动满意度高，
供应商参与积极性强。

全新升级源头工厂馆、
趋势新品馆，

汇聚全平台资源，掘金行业
蓝海，商机流量与质量双增长！

2024金秋采洽会

移动端首页
活动入口

EDM、WhatsApp等
多重渠道、精准营销

坐拥
364W+
粉丝的海外
社媒营销

PC端
大屏首页横幅



二.备战期商机提升

三.上线期玩法预告

一.双品牌联名招募



携手打造品牌联名

诚邀知名企业



【招募时间】
7月11日-7月15日

（限量席位，先到先得）
金秋采洽会期间，诚挚邀请各行业头部供应商
与中国制造网进行品牌联名宣传。
“品牌+中国制造网”一对一创意海报，
呈现供应商品牌特色，实现双品牌联名露出。

双品牌
联名招募

高级设计师免费制图权益、
中国制造网海内外社媒矩阵宣传资源

招募条件：平台“知名企业”、MKA客户

符合条件的供应商可前往专场活动界面报名
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活动推广预热中

如何积极备战提升商机？

备战期
营销策略

把握下半年外贸流量高峰，策略三步走：

u优化展示信息

u积极响应商机 (及时回复、高效跟进）

u设置精点投，享流量加速



产品特点 产品名称/主图优化

自有品牌
产品名称中带有品牌词；

产品主图添加品牌logo，强化买家心智；
产品详情页增加海外办事处信息、售后能力、买家反馈和成交

案例，更能提升买家信任。

支持定制 产品名称中添加“OEM/ODM Available”；
产品图片中，也突出定制实力、研发能力等相关信息。

敏捷供应/现货库存/价格优惠
填写有竞争力的MOQ；

产品有现货库存，可在产品名称中加上“In stock”；
如有优惠产品，可在名称或主图中注明优惠力度，例如5% off

或“Factory Price”。

备战期营销策略--优化展示信息

●为提升竞争力，产品需首图清晰、白底无水印且绑定优质视频或动图等更具优势。
●同时建议产品详情设置导航功能，便于买家点击访问。根据导航丰富详情内容，可从产品优势、公司
简介、工厂设备、工艺流程、买家好评、外贸服务、包装物流、FAQ等突出供应商优势，打造优质爆品。

产品优化通用策略



备战期营销策略--优化展示信息

产品视频是产品集合页中最生动形象的
信息，是买家决定是否点击或询盘的重
要因素。

——产品视频应是视频封面不重复且美
观、视频质量“正常” 且内容新颖，

例如产品安装使用教程、功能/部件展示、
应用场景、产品测评、使用效果展示、
生产工艺等。



展示厅作为公司的线上门面，买家对产
品感兴趣后，极大概率从相关页面进入
到展示厅页面。
——利用平台功能优化展示厅，打造视
觉盛宴：
1. 启用展示厅PRO；
2. 展台产品统一版式，填满展示；
3. 产品分组按照产品分类、营销热度

（新品、热销）等进行分类，尽可
能多的分组给到买家引导和选择；

4. 多元企业风采栏目展示公司实力、
买家评价、合作案例等。

备战期营销策略--优化展示信息



★ 商机数据外显
7月9日起，高级会员展示厅About Us页面、公司名
称处会外显近30天平均回复时间。
如平均回复时间≤12h，展示具体数值，如
Response Time≤5.5h;
建议收到询盘之后在30分钟内及时跟进回复，以免
错过商机，同行TOP10回复时间可参考收件箱下方
数据。

★APP、微信通知，多端开启提醒
下载并使用供应商APP；打开微信询盘通知，询盘
消息同步提醒。

备战期营销策略--积极响应商机

商机数据外显
及时回复商机

Virtual Office后台 > 商机 > 商机提醒设置-微信

展示厅 > About Us   及时回复时间外显



备战期营销策略--积极响应商机

★ TM常用问答
ü 自动回复：建议设置一些接待用语，

第一时间向买家介绍公司和产品，并
引导买家进行后续沟通。

ü FAQ设置：预设买家感兴趣的问题并
给出答复，自动进行初步解答。

★ AI接待
ü 麦可24小时在线，自动响应及接待

买家，包含商机提炼与未回复提醒。

打开手机桌面小组件，接收消息提醒：
http://service.made-in-
china.com/bulletin/function/11957.htm

开启智能接待
高效跟进商机

http://service.made-in-china.com/bulletin/function/11957.htm


流量加速器
精点投

PPC
精点投
咨询专属通道

☆入驻场馆-享高曝光流量
设置精点投即可免费入驻行业优品馆，

站内站外多页面优先推荐，享海量曝光。

活动打榜-聚焦精准流量
有机会打榜Hot Ranking置顶榜单，

锁定精准流量。

优惠返利-多重红包好礼

充值福利多多，尽享多重好礼。

售后服务-专人对接答疑
扫码企业微信，有疑问对接专人咨询，

后顾无忧。

精点投福利
设置开始时间为7月15日-8月31日的精点
投营销计划，

u 单笔营销金额达2000元，送200元专
属红包；单笔营销金额达5000元，送
600元专属红包。

u 总营销金额TOP3（且不低于1万元），
送价值4000元多语名列前茅广告一年。
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活动正式上线后

供应商有哪些行动点？

上线期
玩法预告

8月1日至8月31日期间，供应商可参与以下限时活动

u在线交易费用，限时补贴

u社媒分享赛，PK赢好礼

u商家故事集，有奖征稿活动



在线交易费用，限时补贴

2024年08月01日10:00:00-2024年09月01日
09:59:59期间，卡支付交易服务费、提现至法人
个人银行账户手续费享受五折优惠！T/T一直0费
率，依旧0费率！

Global Pay Pro入账费率、提现费率、换汇费率
依旧为0，即平台不额外收费！

9710云申报免费、免费、免费！信用证全流程线
上操作，平台仍不额外收费！

国际物流与UPS官方合作，1.2折起，5项附加费
减免，享优先排仓，全程可视追踪！

8月1日-9月1日



在线交易费用，限时补贴
费用类型 活动费率

Global Pay Pro服务费 仍为0
T/T服务费 仍为0

卡支付交易服务费----五折补贴

近三个月交易金额<2万美金
1.5%，封顶75美金
3%，封顶150美金

2万美金≤近三个月交易金额<20万美金
1%，封顶50美金

2%，封顶100美金

近三个月交易金额≥20万美金
0.5%，封顶25美金
1%，封顶50美金

提现至法人个人银行账户手续费----五折补贴

 近三个月交易金额<2万美金
0.25%
0.50%

2万美金≤近三个月交易金额<20万美金
0.15%
0.30%

近三个月交易金额≥20万美金
0.10%
0.20%

提现至对公账户手续费 仍为0

8月1日-9月1日

举例1：客户A在近三个月交易金额为1.5万美金，原本需支付卡支付交
易服务费1.5万美金 * 3% = 450美金，封顶150美金。活动期间，只需支
付1.5万美金 * 1.5% = 225美金，封顶75美金，可节省75美金。

举例2：客户B开通Global Pay Pro后，收款
并利用平台提供的优惠汇率进行结汇，每10
万美金可额外增加大约4400元人民币的收益。

【*汇率实时波动，请参考平台最新Global 
Pay Pro实时汇率测算】。



社媒分享赛，PK赢好礼

8月1日-8月31日



商家故事集，有奖征稿活动

8月1日-8月31日



供 应 商 咨 询 通 道

400 671 7777

4 0 0 热 线 在 线 客 服 客 户 经 理

网页端登陆后台
右侧客服中心

App端“消息栏”在线客服

还未加入高级会员？
扫描上方立即加入↑




